
 
 
 
 
 

Adonis Business Academy 
16D Lordou Vironos, 2062 Strovolos, Nicosia 
Tel: 22105075 Mob: 99626009 
adonis@adonisanastasiou.com 
www.AdonisAnastasiou.com  



Discover Rural Cyprus 



Πρόγραμμα 

8:30πμ   – 9:15πμ   Εισαγωγή  

9:15πμ   – 10:15πμ  Μάρκετινγκ και e-Marketing 

10:15πμ – 10:30πμ Διάλειμμα, Καφές 

10:30πμ – 12:00μμ  Δημιουργία Στρατηγικής 

12:00μμ – 12:15μμ  Διάλειμμα, Καφές 

12:15μμ – 2:30μμ    Πρακτική εργασία- Workshop 

2:30μμ   – 3:00μμ Γεύμα 

 

 Κινητά στο αθόρυβο 

 Συνεργασία 

 Χαρούμενο πρόσωπο  



Ας γνωριστούμε 

 Το όνομα σας; 

 Σε ποία εταιρεία εργάζεστε; 

 Με ποίο τρόπο προωθείτε την 
επιχείρηση σας; 

 Έχετε website? 

 Προωθείτε την επιχείρηση σας 
μέσω του Facebook; 

 Τι θα θέλατε να μάθετε; 



“Your Success is Our Goal” 

 Η ABA δημιουργήθηκε το 1999 με 
σκοπό να βοηθήσει επιχειρήσεις και 
άτομα να πετύχουν επαγγελματικούς 
και προσωπικούς στόχους. 

 

 

 

 



ΓΙΑ ΔΩΡΕΑΝ ΣΕΜΙΝΑΡΙΑ ΚΑΙ ONLINE COURSES 
ΕΠΙΣΚΕΦΘΕΙΤΕ 

www.AdonisAnastasiou.com   

 

http://www.adonisanastasiou.com/


Richard Gere 



Εκπαιδευτής: Άδωνης Αναστασίου 

• Πιστοποιημένος εκπαιδευτής από την ΑΝΑΔ. 
 
• CSU Los Angeles: Strategic Management and Economics 
• Lecturer at Cyprus College in Digital Marketing. 
 
• Guest speaker University of East London, UCLAN, European 
University, Nicosia University, KEBE, OEB. 
 
• Founding Member of the Cyprus Coaching Association 
 
• Certified Advanced Google Advertising Professional. 
 
• No.1 Business Academy στην Κύπρο 2013 – 2016 
 
• Μου αρέσουν οι χαρούμενοι-χαμογελαστοί άνθρωποι. 



Ξέρετε τι κάνει το Marketing? 

../../../../Video clips/Do you know what your marketing is doing.mp4


3 Επίπεδα Γνώσης για Social Media 

Τεχνικό 
Επίπεδο 

Κοινωνικό 
Επίπεδο 

Στρατηγικό 
Επίπεδο 



Παγκόσμιες Στατιστικές  



Αύξηση κάθε χρόνο 



Source: Eurostat 



Στατιστικές E-commerce για άτομα 

 84% of EU population uses the internet 

 66% of Internet Users in Europe buy online 

 61% of e-buyers buy Clothes and Sports Goods 

 52% of e-buyers buy travel and holidays 

 40% of e-buyers bought goods and services total for 
a total of €100 - €499 

 76% of Cyprus population uses the internet 

 29% of Cypriot Internet users buy online 

 6% Buy e-learning material 

 http://ec.europa.eu/eurostat/statistics-
explained/index.php/E-
commerce_statistics_for_individuals  
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Κυπριακές Επιχειρήσεις και Social Media 

 66.4% Χρησιμοποιούν Social Media 

 23% Αγοράζουν μέσω διαδικτύου 

 11.4% Πουλούν μέσω διαδικτύου 

 

 Στην Κύπρο έχουμε μάθει να 
αγοράζουμε μέσω διαδικτύου αλλά 
δεν έχουμε μάθει να πωλούμε.     

 (Πηγή: Στατιστική Υπηρεσία Κύπρου) 



Facebook χρήστες ανά το 
Παγκόσμιο 



Facebook χρήστες στην Κύπρο 
 

http://www.socialbakers.com/facebook-statistics/cyprus


Facebook Age group Statistics 
for Cyprus 

Facebook Χρήστες στην Κύπρο 
 



Πόσα Likes  
έχουν τα Κυπριακά Facebook Pages 

 

The results of the Study showed that 

Mature Cypriot Facebook Pages: have an average of 
2,158 likes (More than 1 year) 

 

New Cypriot Facebook Pages: 77% have less than 1,200 
likes. (Less than 1 year) 

 

 

Conversion Rate is around 1% in one year. 

 

If you have 1,200 likes X 1% = 12 customers in one 
year. (1 customer per month) 

 



Η ΠΥΡΑΜΙΔΑ ΤΗΣ ΑΓΟΡΑΣ 

 

3%  

7% 

20% 

70% 

0.5%- 3% Αγοράζουν Τώρα 
 
7% Το Σκέφτονται 
 
20% Δεν το σκέφτονται 
αλλά θα σε ακούσουν 
 
 
 
 
 
 
70% Δεν τους ενδιαφέρει 
 



Τα στάδια προβολής στα Social Media 

Πιστοί ακόλουθοι     

Haters 

Μαζική Προβολή 

Προβολή 

Αφάνεια    



Όλοι οι επισκέπτες θα πρέπει 
να οδηγούνται στο Website 



Impressions Get clicks 
Get 

customer
s 

Τα Στάδια του Internet Marketing 

1. Δημιουργία Χιλιάδων Εμφανίσεων 

2. Πάρε κλικς στο website 

3. Πάρε τα στοιχεία επικοινωνίας 

4. Απόκτησε νέους πελάτες 

 

Το ηλεκτρονικό marketing είναι μια συνεχής διαδικασία  

και όχι κάτι το οποίο κάνουμε μια φορά τον χρόνο 

Social Media and 
Internet 

Marketing 

Sales 
Training and 

Coaching 

Website 



Google Adwords 



Δομή Website 

Home   

About Us   

Book Now  

Activities (Discover) 

Blog   

Free 

Contact Us 

 

 



Website 



Discover 



On Request??? 



Reservations??? 



Website 



Social Media 



Top 5 Most Popular Social Media 
May 2017 

Source: http://www.ebizmba.com 



Πρέπει να είμαστε λίγο προσεκτικοί     

../../../../Video clips/Social Media Funny.mp4


Μίλα με τον διπλανό σου 

Ρώτα τον διπλανό σου τις ποιο 
κάτω ερωτήσεις: 
 
• Τι είναι το όνομα σου; 
 
• Από πού είσαι; 
 
• Με τι ασχολείσαι;   
 
• Ποία είναι τα hobby σου; 



Ας το δοκιμάσουμε αυτό 

Κάνε στον διπλανό σου τις 
ίδιες ερωτήσεις με αυτές 
που έκανες 
προηγουμένως. 
 
Αυτή την φορά ο διπλανός 
σου θα απαντά “Πουλάω 
μεταχειρισμένα 
αυτοκίνητα” 



Κανόνες χρήσης των μέσων κοινωνικής 
δικτύωσης 



Κανόνες χρήσης των μέσων κοινωνικής δικτύωσης 

 
 Στα Social Media πρέπει πρώτα απ’ όλα να είμαστε 

κοινωνικοί. 
 Πρώτα κτίσε τις σχέσεις και μετά πούλα τις υπηρεσίες 

σου. 
 Όσο περισσότερο ασχοληθείς με τους άλλους τόσο 

περισσότερο θα θέλουν και αυτοί να ασχοληθούν 
μαζί σου. 

 Όση περισσότερη αξία δώσεις τόσους περισσότερους 
followers θα πάρεις. 

 Όσα περισσότερα likes θα δώσεις τόσα περισσότερα 
likes θα πάρεις. 

 Κάνε μικρά θετικά σχόλια.  
 Όσα περισσότερα δίνεις τόσα περισσότερα θα πάρεις. 

 
 

 
  



Γιατί χρησιμοποιείς τα social media; 

 Θέλουμε να κοινωνικοποιηθούμε – Social Posts 

 

 Θέλουμε να μάθουμε – Educational Posts  

 

 Θέλουμε να περάσουμε ευχάριστα – Entertaining 
Posts 

 

 Θέλουμε να αγοράσουμε πράγματα – Promotional 
Posts 

 

 Θέλουμε να αλληλοεπιδράσουμε  με τους άλλους 
– Engaging Posts 

 



Facebook Algorithm    



Top Stories 



Πρέπει να ελέγχεις τις πληροφορίες που δίνεις και 
όχι οι πληροφορίες να ελέγχουν εσένα 

https://www.youtube.com/watch?v=F7pYHN9iC9I


Δημιουργία Στρατηγικής Στα Social 
Media 



Ποία είναι η διαφορά μεταξύ στρατηγικής και πλάνου 

 Το πλάνο είναι το 
σύνολο των ενεργειών 
για επίτευξη του στόχου 

 Η στρατηγική είναι το 
ίδιο αλλά λαμβάνει 
υπόψη: 

Α. Την κατάσταση της 
αγοράς  

Β. Τους ανταγωνιστές 

 

 



Βήμα 1: 
 Καθόρισε την αγορά στόχο και τους στόχους σου 

Ποίοι είναι οι στόχοι σου; 

 

Ποία είναι η αγορά στόχος; 

 

Τι τους ενδιαφέρει και τι θέλουν να μάθουν; 

 

Τι είναι το κυρίως μήνυμα που θέλεις να προβάλεις; 

 

Τι είναι τα δώρα που θα τους δώσεις; 

 

Τι κάνουν οι ανταγωνιστές και οι ηγέτες της αγοράς; 

 

 Τι θα κάνεις για να κυριαρχήσεις στον τομέα σου; 



Βήμα 2: 
Βρες τις πηγές σου για post 

 Βρες και κατάγραψε τις πηγές σου όπου θα 
μπορείς να βρεις άρθρα, φωτογραφίες, 
βίντεο. 

 Βρες εικόνες που θα έχουν αλληλεπίδραση    

 Πάρε ιδέες για να δημιουργήσεις τα δικά 
σου posts 

 Πως θα δείξεις την κοινωνική πλευρά της 
επιχείρησης σου 

 Copy – Change - Paste 



Βήμα 3: 
Δημιούργησε ένα 12μήνο Media Plan 

 Μήνας: 

 Άρθρα τα οποία θα πρέπει να ετοιμάσω: 

 Φωτογραφίες τις οποίες θα πρέπει να 
βγάλω: 

 Βίντεο τα οποία θα πρέπει να ετοιμάσω: 

 

 

 

 

 



Βήμα 4: 
 Δημιούργησε ένα μηνιαίο Social Media Calendar 

 

Κάθε μέρα κάνε ένα από τα πιο κάτω posts: 

 Social post. 

 Engaging post. 

 Educational post. 

 Entertaining Post 

 Promotional Post. 

 

 



Παραδείγματα με αναρτήσεων με αλληλεπίδραση    
Πόσα τετράγωνα βλέπεις;  



 
Γνωρίζετε αυτό το μέρος; 



Ας παίξουμε ένα παιχνίδι 



Πόσα τετράγωνα βλέπεις; 



Περίγραψε την εικόνα με μια λέξη 



Μπορείς να το λύσεις; 



Ποία είναι η απάντηση; 



Μεθοδολογία Δημιουργία Posts 

 Φωτογραφία ή Βίντεο 

 Τίτλος (Με αγκίστρι) 

 Κείμενο 

 Σύνδεσμος στο webpage  

 Σχετικά #Hashtags 



Step 6: 
Μείνε σε επαφή με τους πελάτες σου 

 Κάποιος πρέπει να έχει την ευθύνη για να 
διατηρήσει την επαφή με τους πελάτες. 

 Θα πρέπει επίσης να οργανώνει το υλικό για τις 
αναρτήσεις (posts) 

 
 Κάνε ερωτήσεις και απάντησε τους. 

 Θα πρέπει να ελέγχει όλα τα social media στα οποία 
έχει παρουσία η επιχείρηση. 

 Like, comment and share τα post των άλλων. 

 Θα πρέπει να σκεφτεί πιθανά προβλήματα που 
μπορεί να προκύψουν 

   

 



Step 7: 
Αξιολόγησε την καμπάνια και επανέλαβε ότι δουλεύει 

Έχετε πετύχει τους στόχους σας: 

Οι πωλήσεις ήταν περισσότερες από το 
κόστος; 

Πόσες πωλήσεις κάνατε; 

Πόσα likes πήρατε; 

Πόσα leads συγκεντρώσατε; 

 

 

 



Πρακτική Εργασία- Workshop 

 Τα 5 διαφορετικά είδη αναρτήσεων στα 
Social Media 

 Δημιουργία και Βελτιστοποίηση Facebook 
Page για μέγιστη Προβολή 

 Tips & Tricks για το Facebook 

 Συζήτηση και Συμπεράσματα 



Διαστάσεις Φωτογραφιών στο Facebook 

Facebook Cover Photo   828pxX315px 
Facebook Profile Photo 180X180px 
Facebook Ads dimensions 1200X444px or 1200X628px 
Facebook Ads for Carousel 1080X1080px 
Facebook event cover photo 1920X1080px 
 



Τακτικές για να πάρετε 
περισσότερα Likes 

1. Κάλεσε όλους τους φίλους σου να κάνουν like 

2. Βάλε link του Facebook στο Website σας. 

3. Βάλε link του Facebook στο email signature 

4. Κάνε link στις σελίδες που σε κάλεσαν και 
στείλε τους μήνυμα να κάνουν like και στην 
δικιά σου. 

5. Γίνε μέλος σε σχετικά groups και βάλε την 
σελίδα σου για να κάνουν likes. 

6. Δώσε κίνητρα για να κάνουν like την σελίδα 
σου. 

7. Κάνε διαφήμιση για να πάρεις περισσότερα 
likes. 

 



Τώρα που τα μάθετε όλα αυτά τι θα κάνετε; 

../../../../Video clips/A moment of clarity.mpg

